
Ob Telefon, Termin oder Teamrunde – bei uns ist jeder Tag anders.

Und das Beste: Sie sind mittendrin, direkt hier in Rendsburg.

W I R  S U C H E N  A B  S O F O R T  I N  V O L L Z E I T

VERTRIEBSMITARBEITER IM INNENDIENST (M/W/D)
B2B MARKETING

·  R E N D S B U R G  ·

Ihre Aufgaben im Team:

Verkauf mit Persönlichkeit: Sie sind am Telefon in

Ihrem Element: Sie beraten unsere Geschäftskunden

mit einem sicheren Gespür für Bedürfnisse,

präsentieren individuelle Lösungen aus unserem

crossmedialen Portfolio und gewinnen so neue

Kundinnen und Kunden für uns – verbindlich,

sympathisch und zielorientiert

Starke Partnerschaft mit dem Außendienst: Im

engen Austausch mit unseren

Außendienstkolleginnen und -kollegen sorgen Sie für

eine nahtlose Betreuung – von der Vor- und

Nachbereitung von Terminen bis hin zur

gemeinsamen Entwicklung von Kampagnenideen

 
Ihre Stärken für unser Team:

Verkaufserfahrung? Sehr gerne! Ganz gleich, ob Sie

Erfahrung mitbringen oder quer einsteigen möchten –

wir suchen Persönlichkeiten, die anpacken und gerne

mitdenken

Sicher im Kontakt – auf allen Wegen: Sie

kommunizieren klar, freundlich und verbindlich – ob

im persönlichen Gespräch, telefonisch oder per Mail.

Wenn es passt, sind Sie auch gerne mal unterwegs

und sorgen so für Nähe und Verbindlichkeit im

Kundenkontakt

Kundenfokus mit Herz: Sie denken sich in Ihre

Gesprächspartner hinein, hören aktiv zu und

entwickeln gemeinsam mit dem Team Lösungen, die



Angebote, die überzeugen: Sie erstellen individuelle

Angebote und Präsentationen für unsere

Geschäftskunden – kreativ, klar strukturiert und mit

einem guten Gespür für Budgets und Zielgruppen

Vertrieb weiterdenken: Sie bringen neue Ideen ein,

denken in Lösungen statt Problemen und treiben

gemeinsam mit dem Team unsere Vertriebsstrategie

aktiv voran. Dabei dokumentieren Sie Ihre Aktivitäten

strukturiert in Salesforce und tragen so zur

Weiterentwicklung unserer Prozesse bei

wirklich passen

Wachstum & Teamgeist: Sie schätzen den Austausch

in einem engagierten Team und bringen eigene Ideen

aktiv ein

Digitales Gespür: Sie sind offen für neue Tools und

Trends und arbeiten sich schnell in digitale Prozesse

ein – Salesforce-Erfahrung ist ein Plus, aber kein Muss

 

Darauf dürfen Sie sich freuen:

Standort Weiterbildung
Ob aus Rendsburg oder frisch
zugezogen – wir heißen dich willkommen!
Mit Umzugsbonus und Hilfe bei der
Wohnungssuche

Wir bieten die Möglichkeit auf
Weiterbildung durch interne Schulungen
und externe Workshops wie Coachings

Flexibilität Gesundheit
Mobiles Arbeiten, flexible Arbeitszeiten
auf Vertrauensbasis, 30 Tage Urlaub und
die Möglichkeit eines Sabbaticals

Mit unserem EGYM Wellpass Angebot
stark vergünstigt mehr als 8.000 Sport-
und Wellness Möglichkeiten nutzen

Familie Soziales
Beruf und Familie im Einklang: Mit
Sonderurlaubstagen und Kitazuschuss!

Unser Sozialberater berät bei
persönlichen Herausforderungen im
Lebensumfeld

Vergünstigungen Altersvorsorge
Mitarbeiterrabatt bei mehr als 1.500
Anbietern und einen Zuschuss zum
Deutschlandtickets

Zuschuss zur betrieblichen
Altersvorsorge und vermögenswirksame
Leistungen.

Karrierechancen Veranstaltungen
Wir bieten auch branchenfremden
Verkäufern, mit der richtigen Motivation,
eine Chance auf eine Karriere bei uns!

Ob Firmenfeier, After-Work oder
Teamevents, wir feiern unsere Erfolge als
Team gemeinsam

Als Medienunternehmen mit tiefen, regionalen Wurzeln konzentrieren wir uns nicht nur auf eine breitgefächerte

Berichterstattung, sondern legen unseren weiteren Schwerpunkt auf die Vermarktung über multimediale Kanäle. Wir

übernehmen die Planung und Gestaltung von Werbekampagnen und analysieren den Markt präzise, um unseren Kunden eine

umfassende Beratung bieten zu können.

H A B E N  W I R  S I E  Ü B E R Z E U G T ?

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung.

Jetzt bewerben
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